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 3.1  Objetivo General:  

FACULTAD DE ADMINISTRACIÓN 

Asignatura: Operación de Exportación e Importación                                   Código:7A0329  

1.-DATOS GENERALES  

1.1 Departamento                    :   Gestión Empresarial e Institucional  

1.2 Escuela Profesional   : Escuela de Administración  y Turismo y Negocios 

Internacionales  

1.3 Especialidad                      :    Negocios Internacionales  

1.4 Nombre de la carrera        :   Licenciado en Administración con mención en Negocios        

Internacionales.  

1.5 Ciclo de Estudios              :    VII  

1.6 Créditos                             :    03  

1.7 Área de la Asignatura        :    Comercio Exterior  

1.8 Condición                           :   Obligatorio  

1.9 Pre-Requisito                      :   Administración de la Producción  

1.10 Horas de clase semanal     :   Teoría 02 – Práctica 02  

1.11 Horas de clases total         :    68  

1.12 Profesor responsable         :   Ing° German Barrantes Mann 

1.13 Año Lectivo Académico   :   2008-I  

2.- SUMILLA 

 Conceptos básicos –Diferencias entre Exportación e Importación –Régimen aplicable a las 

exportaciones e importaciones-Procedimientos de exportación e importación Las normas legales 

nacionales vinculadas a las exportaciones e importaciones.  

3.- OBJETIVOS 

Capacitar en el dominio y la  aplicación de conceptos que permitan conocer el 

procedimiento operativo y los aspectos legales de las exportaciones e 

importaciones en el Perú.  

3.2  Objetivos Específicos:  

- Describir las principales decisiones involucradas en el proceso de 

exportación e importación..  
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 Explicar los pasos a seguir en un proceso de exportación e importación.   
 Explicar los aspectos legales involucrados en una exportación e      
 importación.  

5.- ORGANIZACIÓN DE LAS UNIDADES DE APRENDIZAJE  

6.- PROGRAMAS DE LAS UNIDADES DE APRENDIZAJE 

UNIDAD I: El Comercio Exterior Peruano  

 PRIMERA SEMANA  

Primera Sesión:  
El plan Estratégico Nacional Exportador Objetivo específico: El alumno comprenderá 
la importancia de contar con un plan estratégico exportador orientado al largo plazo. 
Bibliografía: Material proporcionado por el profesor.  
Actividad: Lectura  
 
Segunda Sesión: Evaluación de las exportaciones Peruanas.  
Objetivo específico: Exponer las etapas por las cuales se ha desarrollado el comercio 
exterior Peruano. 
 Bibliografía: Material proporcionado por el profesor 
 Actividad: Lectura.  

4.- APORTE DE LA ASIGNATURA AL PERFIL PROFESIONAL El especialista en 

Negocios internacionales debe conocer la mecánica de la exportación e importación y sus 

procedimientos administrativos para poder analizar y responder a las exigencias de los mercados 

internacionales.    

 
UNIDAD  DENOMINACIÓN  Nº DE HORAS  

I  El Comercio Exterior Peruano  12  

II  Políticas e Instrumentos de Promoción de Exportaciones  12  

III  La Exportación  22 

 EXAMEN PARCIAL  02  

IV  La Importación  12 

 EXAMEN FINAL  08 

 TOTAL HORAS  68  
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SEGUNDA SEMANA  
• Primera Sesión: Evolución del comercio exterior Peruano. Objetivo específico: 
Explicar como se ha desarrollado en los últimos años el comercio exterior Peruano 
específicamente orientado a las exportaciones. Bibliografía: Material proporcionado por 
el profesor Actividad: Lectura  
• Segunda Sesión: Análisis básico para exportar Objetivo específico: Explicar los 
principios básicos para iniciar una actividad exportadora. Bibliografía. Material 
proporcionado por el profesor Actividad: Lectura  

TERCERA SEMANA  
• Primera Sesión: Principios básicos del comercio exterior Objetivo específico: 
El alumno comprenderá los lineamientos generales del comercio exterior.   
Bibliografía: Material proporcionado por el profesor Actividad: Lectura  
• Segunda Sesión: Sierra Exportadora Objetivo específico: El alumno conocerá 
la importancia de Sierra Exportadora como instrumento de promoción de las 
exportaciones  de la sierra del Perú. Bibliografía:. Ley de la sierra exportadora 
Actividad: Practica 01: Trabajo de Investigación.  

            UNIDAD  II: Políticas e Instrumentos de Comercio Exterior  

CUARTA SEMANA  

 

•  Primera Sesión: Contratos de compraventa internacional. Objetivo específico: 

El alumno analizara la importancia de los contratos de compraventa y las partes mas 

importantes que debe contener el mismo.. Bibliografía: Malca Oscar Comercio 

Internacional.  
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• Actividad: Lectura Segunda Sesión: Los Sistemas de 

Exportación Objetivo específico: Conocer los diferentes sistemas de 

exportación sus ventajas y desventajas de los mismos.   Bibliografía: 

Material Proporcionado por el Profesor. Actividad: Lectura  

SEXTA SEMANA  

• Primera Sesión: Los Incoterms  Objetivo específico: Conocer la naturaleza 
jurídica de los icoterms.  Bibliografía:. Material Proporcionado por el Profesor 
Actividad: Lectura  
• Segunda Sesión: La clasificación de los Incoterms  Objetivo específico: 
Conocer cuales son los niveles de responsabilidad  de vendedor-comprador 
internacional. Bibliografía: Material Proporcionado por el Profesor Actividad: Practica 
02 Trabajo de investigación  

QUINTA SEMANA  

• Primera Sesión: Relación comercio-medio ambiente  Objetivo específico: 
Conocer la importancia de la relación comercio y cuidado  ambiental. Bibliografía: 
Tratado de Kyoto Actividad: Lectura  
• Segunda Sesión: Relación comercio -Derecho de Propiedad Industrial e 
Intelectual Objetivo específico: Conocer la importancia de los derecho de propiedad 
para evitar la violación a los derechos de las personas y los países.  Bibliografía: 
Indecopi Actividad: Lectura  

UNIDAD III: Procedimiento Operativo de Exportación  
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 SÉTIMA SEMANA  

• Primera Sesión: Procedimiento Operativo de Exportación. Objetivo 
específico: El alumno reconocerá los documentos mas importante para iniciar una 
exportación. Bibliografía: Adex Exportación Actividad: Lectura  
• Segunda Sesión: EXAMEN PARCIAL  

NOVENA SEMANA  

• Primera Sesión: Procedimiento Operativo en Aduanas. Objetivo específico: 
Conocer las etapas del procedimiento aduanero. Bibliografía: Adex Exportación 
Actividad: Lectura.  
• Segunda Sesión: Mecanismos tributarios que benefician al sector exportador. 
Objetivo específico: El alumno comprenderá los alcances tributarios con los que se 
incentiva la exportacion. Bibliografía:. Malca Oscar Comercio Internacional Actividad: 
Lectura  

• Primera Sesión: Exportación Objetivo específico: El alumno comprenderá 
como iniciarse en el proceso de exportación. Bibliografía: Adex Exportación 
Actividad: Lectura  
• Segunda Sesión: Clasificación de las Exportaciones Objetivo específico: 
Conocer las clasificación de las exportaciones y sus características. Bibliografía Adex 
Exportación Actividad: Lectura  

OCTAVA SEMANA  
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DECIMA SEMANA  
• Primera Sesión: Mecanismos aduaneros que benefician al sector exportador 
Objetivo específico: Comprender cuales son los beneficios aduaneros a que esta sujeta 
una exportación. Bibliografía: Malca Oscar Comercio Internacional Actividad: Lectura 
• Segunda Sesión: Sistemas de pagos Objetivo específico: Describir las formas 
de pago de una exportación.  Bibliografía:. Malca Oscar Comercio Internacional 
Actividad: Lectura  

DÉCIMO PRIMERA SEMANA  
• Primera Sesión: Seguros de crédito a la exportación. Objetivo específico: 
Explicar los tipos de seguro que un exportador se puede acoger. Bibliografía: Malca 
Oscar Comercio Internacional. Actividad: Lectura.  
• Segunda Sesión: Transporte internacional Objetivo específico: Describir los 
diferentes medios de transporte de carga. Bibliografía: Adex Exportación Actividad: 
Lectura.  

DÉCIMO SEGUNDA SEMANA  
• Primera Sesión: Tipos de carga. Objetivo específico: Explicar las diferentes 
tipos de carga a exportar. Bibliografía:. Adex Exportación Actividad: Lectura.  
• Segunda Sesión: Distribución física internacional. Objetivo específico: 
Comprender la importancia de la DFI en el comercio internacional. Bibliografía:. Adex 
Exportación Actividad: Practica 03 Trabajo de investigación.  

           UNIDAD IV: LA IMPORTACION  
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DÉCIMO TERCERA SEMANA  

• Primera Sesión: Importación Objetivo específico: Explicar la importancia de la 
importación en una economía de globalización. Bibliografía: Tugores, Juan. Economía 
Internacional Actividad: Lectura.  
• Segunda Sesión: Clasificación de las importaciones. Objetivo específico: 
Explicar los tipos de importaciones y sus requisitos           Bibliografía:. Adex 
Importación Actividad: Lectura  

DÉCIMO CUARTA SEMANA  
• Primera Sesión: Procedimiento Operativo de Importación. Objetivo específico: 
Describir el procedimiento para realizar una importación Bibliografía:. Adex 
Importación Actividad: Lectura.  
• Segunda Sesión: Régimen tributario a las importaciones. Objetivo específico: 
Explicar los diferentes regímenes que están sujetas las importaciones. Bibliografía: 
material proporcionado por el profesor. Actividad: Lectura  

 DÉCIMA QUINTA SEMANA  

•  Primera Sesión: Terminología de exportación-importación y taller Objetivo 

específico: Comprender algunos términos básicos de la exportación –importación. Taller 

de Exportación -Importación  

Bibliografía: material proporcionado  por el profesor. 

Actividad: Trabajo de Investigación.  

 

DECIMA SEXTA SEMANA  
• Primera Sesión 
EXAMEN SUSTITUTORIO  
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•  

•  Segunda sesión: EXAMEN DE    APLAZADOS                    
                        
 

DECIMA SEPTIMA SEMANA  
• Primera Sesión ENTREGA DE ACTAS  
• Segunda Sesión PUBLICACIÓN DE NOTAS  

• Se utilizará el método inductivo – deductivo.  
• Se buscará que las clases sean de participación alumno – profesor.  
• Se utilizará el diálogo y juego de roles para lograr que el alumno se 
exprese en situaciones que involucre tome de decisiones.  

7.2  Técnicas  

• Discusión en clase  
• Lectura de textos específicos   
• Resolución de casos  

7.3  Medios Didácticos  

Se requerirá:  

• Pizarra y plumones  
• Multimedia  
• Tv – VHS  

7.  ESTRATEGIAS METODOLÓGICAS  

7.1  Métodos  
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8.- EVALUACIÓN 

 8.1  Técnicas  

•  Examen Parcial  

•  Examen Final  

 

• Evaluación oral y escrita según se considere conveniente  
• Las evaluaciones harán énfasis en los aspectos del conocimiento de la 
asignatura.  

8.3  Criterios  

De las notas:  

• La escala de calificación de 0 a 20.  
• La nota mínima será de 10.5   
• Al alumno que no rinda una práctica o un examen se le calificará con  

nota de 00.  
• Se tomarán exámenes de rezagados al finalizar el curso previa 
autorización escrita de la dirección de escuela correspondiente.  

8.2  Instrumentos  

•  Prácticas calificadas  

•  Trabajo de investigación individual o grupal.  

De la Asistencia:  

• La asistencia a clases es obligatoria.  
• El alumno que al final del semestre acumule el 30% de inasistencias injustificadas será 

inhabilitado para rendir el examen final siendo calificado con 00.  

8.4  Aspectos  

Se evaluarán los aspectos correspondientes al desarrollo de las habilidades del 

conocimiento de la asignatura y de la competencia tomando en consideración la 

participación en clase y el cumplimiento de tareas o proyectos.  
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9.- BIBLIOGRAFÍA  

9.1  ADEX , Manual de Exportación 2006  

9.2  ADEX , Manual de Importación 2006  

9.3  INDECOPI , Registro de Marcas y Patentes Lima 2005  

9.4  Malca , Oscar Comercio Internacional editorial  Universidad del Pacifico 2005  

9.5  Material proporcionado por el profesor  

9.6  Plan Estratégico de Nacional Exportador 2003-2013  

IMPORTANTE:  

Los alumnos deben conservar este sílabus para utilizarlo durante el desarrollo de la 

Asignatura. Sellar el sílabus en el Dpto. Académico Lima, Abril 2008  


